
FOTO IM FOLIENMASTER EINSETZEN, DAMIT DER RAHMEN 
UM DIE ANZEIGE ÜBER DEM BILD LIEGT.

Vertriebsprofi als Area Sales Manager (m/w/d) 

für Online-Marketing im Außendienst

Heise RegioConcept bietet als Partner an der Seite von Unternehmen verschiedenster Branchen professionelle Marketing-Lösungen für 

optimale regionale Sichtbarkeit. Unsere Kernkompetenzen sind Homepages, Online-Shops, TV-Werbung, SEO, SEA, Social Media 

Marketing sowie optimale Findbarkeit durch Listing-Produkte – alles aus einer Hand.

In einem der weltweit stärksten Wachstumsmärkte suchen wir Sie als

Vertriebsprofi als Area Sales Manager (m/w/d) für Online-Marketing im Außendienst

in den Regionen: Braunschweig/Wolfenbüttel/Harz, Bodensee, Frankfurt am Main/Gießen, Freiburg, Heidelberg, Ingolstadt, Lübeck,

Nürnberg, Villingen-Schwenningen.

Das bieten wir

• Eine attraktive erfolgsabhängige Vergütung zusätzlich zur finanziellen Sicherheit durch ein Festgehalt

• Firmenwagen mit Privatnutzung sowie papierloses Arbeiten mit Notebook und Handy 

• Eine krisensichere Festanstellung mit unbefristetem Arbeitsvertrag

• Fundierte Einarbeitung und stetige Weiterentwicklung durch Verkaufs- und Produktschulungen

• Flexible Arbeitszeiteinteilung mit individueller Tagesplanung von Ihrem Heimatort aus

• Spannende Entwicklungsmöglichkeiten in einem zukunftsorientierten Familienunternehmen

Das erwartet Sie

• Neu- und Bestandskunden werden von Ihnen in Sachen Online-Marketing ganzheitlich und individuell beraten

• Dabei verkaufen Sie unsere starken Medienprodukte rund um Homepages, TV-Werbung, SEM und Social Media

• Neben von uns gestellten Terminen organisieren Sie eigene Termine und sich eigenständig in der Tagesgestaltung

• Zudem erwartet Sie eine offene und kollegiale Unternehmenskultur

Das bringen Sie mit

• Abgeschlossene kaufmännische Ausbildung oder eine vergleichbare Qualifikation im Vertriebs- oder Marketingbereich

• Leidenschaft für den Verkauf innovativer Produkte und bereits Erfahrung im Außendienst

• Affinität zum Marketing und digitalen Produkten 

• Eigenverantwortliches und selbständiges Handeln, hohe Eigenmotivation, dabei pragmatisch und umsetzungsstark

• Kommunikationsstärke und Lust auf aktive Ansprache von Kunden

• Führerschein Klasse B sowie Reisebereitschaft

.

Haben wir Sie neugierig gemacht?

Lernen Sie uns im Video kennen und besuchen Sie uns auf Xing

und Kununu.

Ihr Ansprechpartner

Matthias Grün, Verkaufsleiter

Tel. 0511 5352-650

Bitte bewerben Sie sich online: karriere.heise-gruppe.de

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung!

Bei uns ist jede Person, unabhängig des Geschlechts, der Nationalität 

oder der ethnischen Herkunft, der Religion oder der Weltanschauung, 

einer Behinderung, des Alters sowie der sexuellen Identität willkommen.

http://www.karriere.heise-gruppe.de/

